
日程 テーマ／講師 

第1回 
1月19日(木) 

（テーマ） 事業ドメイン（領域）を明確にした戦略づくり 

（講 師） エリンサーブ 代表 森本公子 

自社の「ミッション」を定義することが、ぶれない戦略の出発点です。自社を取り巻く現状を分析
し、自社の強みを最大限に発揮できる戦略を持つことで、販売力アップ・市場ニーズを捉えた新商
品開発に繋げます。 

第2回 
2月1日(水) 

（テーマ）インターネットを活用した小規模事業者の販売力アップ 

（講 師）株式会社だいずらぼ 代表取締役 脇本 雅也 

自社のＷＥＢサイトは売上アップに繋がっていますか？ 
インターネットを強力な販促・マーケティングの武器にするには、事業戦略を反映したサイト構成
にすることが不可欠です。自社の事業戦略に合わせたインターネットの活用法をお伝えします。 

第3回 
2月16日(木) 

（テーマ） 数字を読み解くと見えてくる経営戦略 
      小規模事業者が押さえておきたい財務分析 

（講 師） クレドＭＧ株式会社 代表取締役 加古真朗 

営業利益を高めるため、自社の経営資源を有効活用するために、小規模事業者が最低限追いかける
べき数字を解説。また、新規開拓営業の相手や金融機関の評価を高める決算書の説明方法とは。 
創業まもない方が活用できる助成金についても紹介します。 

第4回 
3月2日(木) 

（テーマ） 我が社の事業計画プレゼン会・交流会 

（講 師） エリンサーブ 代表 森本公子 

事業計画は、文章に落とし込み可視化することが重要です。プレゼン会形式での発表・交流で、 
より伝わりやすく魅力的な事業計画にブラッシュアップします。 
※ 最終回では行政による補助金等の起業支援施策の情報提供も実施予定。 

開催期間：下記日程で4回開催 いずれも18：00～20：30 
 
会  場：エリンサーブ 3階会議室 
     （神戸市中央区海岸通3丁目1番1号 KCCビル） 
 
対  象：起業後おおむね1～3年の小規模事業者（業種不問） 

     ※起業前の方も受講可能です 
 
定  員：15名    受 講 料：無料（最終日の交流会は参加費1,000円をいただきます） 

           資金・マンパワーの小さな小規模事業者が勝ち残るためには戦略が必要です。 
           「誰に・何を・どのように売るのか」自社のミッションを明確化し、戦略を 
           立てるためのセミナーを開催します。 

起業前に策定した事業計画どおりに事業は発展していますか？ 
経営者が営業も商品・サービス提供も全部やっている小規模事業者の場合、 
普段なかなか立ち止まって考える機会が取れない。 
そんな経営者のために、約1カ月の集中セミナーで事業戦略を見直し、 

売上拡大、収益率アップを支援します。 

 ▼セミナー事務局▼ 

  兵庫県中小企業団体中央会 
  連携支援部 
  TEL：078-331-2045 
  E-mail：nou1@chuokai.com 

申込書は裏面です 

勝つための戦略づくり 

小規模事業者のための事業拡大セミナー 

受講料無料 
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勝つための戦略づくり 

小規模事業者のための事業拡大セミナー 
受講料無料 

講師プロフィール 

受 講 申 込 
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 〒 

当セミナーで特に関心のあるテーマ、貴社が今取り組みたい課題などがあればご記入下さい 

ご記入いただいた個人情報は当セミナーの受付・運営並びに兵庫県中小企業団体中央会からの情報提供に利用します。 

FAX：078-331-2095  
E-mail：nou1@chuokai.com 
兵庫県中小企業団体中央会 連携支援部宛 

 ▼お問い合わせ・お申込み▼  
 兵庫県中小企業団体中央会 連携支援部 
 〒650-0011 
 神戸市中央区下山手通4-16-3 
 TEL：078-331-2045 FAX：078-331-2095 
  E-mail：nou1@chuokai.com 

 講師陣は、民間運営として県内初の起業支援型オフィス
「エリンサーブ」の代表者と、エリンサーブから事業をス
タートアップした専門家で構成します。 
 当セミナーでは、小規模事業者の目線に特化した講義をご
提供できると同時に、オープンスペース オープンマインド
での起業家同士の交流により起業・創業後のビジネスの加速
を後押しします。 

エリンサーブ（サノヒロ（株））代表取締役 森本公子 

地元の大学を卒業後、人材サービス会社において支店管理業務と共に登録
者の経歴面接、１，０００社以上の企業の人材問題解決に尽力。 
２００５年「インキュベーションオフィス エリンサーブ」を開業し起業支
援レンタルオフィスの運営開始。現在、神戸・加古川の拠点にて起業を 
３６０度方向で支援するサービスを展開。 
２０１３年ひょうごクリエイティブグランプリ入賞。 
 

株式会社だいずらぼ 代表取締役 脇本 雅也 

売上０、コネ０、顧客０、他業界、他地域からＷＥＢ制作の世界に飛び込
み、２００８年に創業。同年エリンサーブ入居。 
ＩＴとマーケティングの技術を使って、「見つけやすい」「買いやすい」
「ミスマッチの少ない」状態を提供することで、そのビジネスと一般消費
者とのキョリを縮めています。 
 

クレドＭＧ株式会社 代表取締役 加古真朗 

ファイナンシャルプランナー、宅地建物取引士 
１９７０年生まれ。神戸市出身。大学卒業後、１９９３年に会計事務所に
就職。２００５年に独立し、ＦＰ会社設立時エリンサーブ会員となる。主
として、経営者向けに不動産と保険を活用した財産形成プラン作成の支援
や、各種専門家と連携して、創業支援、経営管理、資金調達等経営全般の
支援を行っている。現日本ＦＰ協会会員。 

 ▼会場ＭＡＰ▼ 


